Herausforderungen und Erfolgskriterien

Behorden, rechtlicher Rahmen

Markteintritt erschwert durch
Gesetze und Behorden

Vielzahl der Kriterien bei der
Standortwahl:
rechtlich, strukturell, ...

Unterstitzung der Grindung
durch Partnernetz

von westlichen Vorstellungen
abweichendes
Rechtsverstandnis

Einfluss der Behorden auf
Zeitplan und Gelingen des
Geschaftsaufbaus

Schutz von Patenten und
Betriebswissen

Potenzial ausschopfen durch

= Lokalisierung der Waren,

Dienstleistungen und der
Kundenansprache

auf lokale Gegebenheiten
abgestimmte Vertriebsstrategie

Lokalisierung der Beschaffung,
der Produktion und des
Kundendienstes

Kooperation mit lokalen
Partnern zum Beispiel in Joint
Ventures

Personal

Integrationsprogramm zur
Férderung der Zusammenarbeit
zwischen auslandischen Kraften
und Chinesen

Vermeidung der Fluktuation gut
ausgebildeter Mitarbeiter

Anwerben einheimischer
Fihrungskrafte

Identifikation der Mitarbeiter mit
dem Unternehmen und dessen
Marken
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